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VOM VERKAUFER ZUR EIGENMARKE

,Du bist so ‘ne Marke!“ Kennst du den
Spruch? Er stimmt! Und wenn du eine bist,
hast du mehr Erfolg als andere. Denn als
Personlichkeits-Marke bist du beim Kunden
fest verankert und bleibst in Erinnerung. Du
bist wertvoller — mit deinem Produkt und
als Person. Als Marke gewinnst du Men-
schen mit Leichtigkeit, du bist gefragt als
Experte. Weil klar ist, wofiir du stehst und
wie du auftrittst. Kunden bezahlen mehr
Geld, weil sie den Mehrwert deiner Leistung
erkennen. Ich zeige dir in 5 Schritten, wie
du als Verkaufer zur Eigenmarke wirst:

Scharfe dein Markenprofil

Fiir was stehst du? Wer bist du und wer
mochtest du sein? Was kannst du gut und
welche Schwichen kannst du zu Stirken
machen? Zeige deine Kompetenz in dei-
nem Auftritt. Dabei brauchst du anderen
nicht nachzueifern - nein, finde deine ei-
gene Identitédt und lebe danach.

Herbst 2023 - top magazin REUTLINGEN

Mach dich unwiderstehlich

Mit einem unverwechselbaren Profil wirst
du als herausragend wahrgenommen.
Mit dir méchte man seine Zeit verbrin-
gen. Verstidrke deine positive Ausstrah-
lung, dein Charisma, mache eine ,Bella
Figura® - in Kleidung, Stil und Verhalten,
in Sprache, Gestik, Mimik und Korper-
sprache. Das zieht Erfolg an. Sei authen-
tisch, zielorientiert und auf die Situation
abgestimmt.

Bringe dein Leistungsversprechen

zum Ausdruck

Stelle dir die Fragen: Was bietest du an
und warum soll der Kunde mit dir Ge-
schiafte machen? Meine Leistungsver-
sprechen sind beispielsweise, den Kun-
den zu mehr Umsatz und persdnlichem
Wachstum zu fiihren. Danach handle ich.

Speaker, Trainer,
Unternehmer-Coach

Sei ein fachlicher und

menschlicher Experte

Sei nicht nur ein Fach-, sondern auch ein
menschlicher Experte, der den Kunden zu
seinen Zielen und Wiinschen fiihrt. Aber:
Experten sind nicht nur nett, sondern
ehrlich, kompetent und finden stets eine
fiir beide Seiten akzeptable Losung. Frage
dich: Wie wirst du von Kunden wahrge-
nommen? Wirst du weiterempfohlen? Was
wire, wenn es dich nicht gdbe? Was wiirde
der Kunde tiber dich sagen?

Werde sichtbar und mache Umsatz

Geh raus, zeige dich. Ganz praktisch:
Nimm den Telefonhorer in die Hand, ruf
Kunden an. Geh in die sozialen Medien,
oder auf Netzwerkveranstaltungen. Sprich
iiber dein Produkt, deine Dienstleistung.
Als Marke ist es wichtig, wiedererkennbar
zu sein und sichtbar zu werden. Mach dir
die Medien zunutze, wo deine Zielgruppe
ist. Halte durch und &ndere nicht stindig
dein Erscheinungsbild. Sonst bist du kei-
ne Marke. Denn sie steht fiir Kontinuitit
wie ein Fels in der Brandung.

Verkaufen ist Nebensache bei einer star-
ken PersOnlichkeits-Marke. Ich zeige dir,
wie du als Marke Vertrauen, Souverani-
tit und Sicherheit ausstrahlst. Werde mit
deiner Person zum Markenzeichen — das
ist der beste Turbo fiir deinen Verkaufser-
folg. Buongiorno.

Dein cre

AnS

VITA

Lucio Liuzzo — selbst eine
Personlichkeits-Marke mit Uber
20-jahriger Erfahrung als Speaker,
Trainer, Unternehmer-Coach und

Salesexperte der neuen Generation.
Sein erfolgreiches SM.AR.T-Selling-
System ist die effektivste Form des
personlichen und digitalen Verkaufs.
Buchung des charmanten Italieners
Uber: https://lucio-liuzzo.de/




